
Anche gli ordini di vendita sono organizzati da filtri e schede informative. All'interno delle
informazioni principali, un Ordine di Vendita deve essere correlato ad un’Azienda/Contatto, ad un
Preventivo ed anche ad un’Opportunità (in modo che il flusso delle informazioni sia completo).
Attraverso il menu delle relazioni è possibile accedere, ed aggiungere, tutti dati correlati, relativi ai
moduli che compaiono in quella lista. Ad esempio, da un Ordine di Vendita, è possibile passare alla
fase successiva del ciclo di vendita, creando la Fattura.

3.8 Ordini di Vendita
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Dettaglio Ordini di Vendita

Dettaglio Prodotti dell'Ordine di Vendita
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Dettaglio totale dell'Ordine di Vendita, Tasse, Spese di Spedizione, Sconti ed Arrotondamenti

Schema di organizzazione dei moduli relazionati

Conversazioni Note PDF Maker

Fattura DDT Attività (Calendario)

Compiti (Calendario) Documenti Installazioni

Operazioni Servizi a Contratto Messaggi

Processi    
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